           Выкладка,

1.Как торговля.

2.Чем можно привлечь покупателя.

3.Чем для вас являются сигареты.

4. Что влияет на продажи.

5. В какой магазин идёте вы.

6. Как часто вам приходится отвечать на вопросы покупателя.

7. Сколько пачек в день продаёте.

8. От чего зависит ваша зарплата.

9.Что можно сделать чтобы похвалил начальник , дал премию.

10.Если уменьшится объём продаж, на что это повлияет.

11.Откуда берёт руководство деньги для выплаты вам зарплаты.

12.Как завоевать расположение руководства.

13.Какой процент витрины занимают сигареты ФМ.

14.Как получить удовлетворение от покупки.

15.Сколько пачек в день продаёте.Хотите больше.

16.На что бывают обижены покупатели.

17.Как помочь покупателю сделать больше покупок.

18.Что можно сделать чтобы продажи ужасно возросли.

19.В чём преимущество вашего магазина перед другими.

20.Что интересует покупателя.

21.Что приносит вам стабильную прибыль.

22.Что можно сделать чтобы прибыль была стабильна.

23.Каковы причины приобретения товара именно у вас.

24.Каковы принципы расстановки товара.

25.Куда вы смотрите при выборе товара.

26.Почему вы выставляете товар именно так.

27.Откуда вы узнаёте о появлении нового товара.

28.Как увидеть случайному и даже постоянному клиенту новинку.

29.Что вы делаете чтобы сигареты были более доступны для покупателей.

     Какие у вас есть возможности.

30.Как часто вам приходится переставлять витрину. Почему.

31.Как можно бороться с очередями.

32.Что сделает покупатель если не найдёт свои сигареты.

33.Где лучше продаётся товар под прилавком или когда он видим.

34.Что вы считаете первостепенным ассортимент или выкладка.

35.Почему русский человек смотрит сверху вниз ,слева направо.

36.Почему девушки красят губы в красный цвет, ресницы  в чёрный , а не наоборот.

37.Почему расположение цветов светофора везде одинаковое.

38.Как привлечь внимание покупателя к витрине.

39.Для кого вы выкладываете витрину.

